
Besondere Leistungen überzeugen im Detail.
Individuelle Lösungen für Institutionelle Anleger.



„Kleinigkeiten sind es, 
die Perfektion ausmachen, 
aber Perfektion ist alles 
andere als eine Kleinigkeit.“ 

Sir Frederick Henry Royce (1863 - 1933)



die Deutsche Apotheker- und Ärztebank ist als führende Bank im Gesundheits-
wesen ein kompetenter Finanzpartner für Heilberufler, deren Organisationen 
und Verbände.

Neben dem klassischen Privatkundengeschäft beraten wir seit vielen Jahren 
mit großem Erfolg auch institutionelle Investoren im Heilberufsumfeld bei ihrer 
Kapitalanlage.

Dazu zählen vor allem Versorgungswerke, Kassenärztliche und Kassenzahn-
ärztliche Vereinigungen, die traditionell über enge Vernetzungen zu den Heil-
beruflern verfügen. Darüber hinaus stehen Kapitalsammelstellen wie Pensions-
kassen, Stiftungen sowie mittelständische Unternehmen im Fokus.

Diese wichtigen Kundengruppen betreuen wir bundesweit mit einem umfang-
reichen, professionellen Dienstleistungsangebot. Dabei greifen wir auf eine 
mehr als 110-jährige Erfahrung im Gesundheitssektor zurück. Auf Basis dieser 
langen Tradition haben wir unsere Beratung bis ins Detail auf die speziellen 
Bedürfnisse der institutionellen Anleger ausgerichtet.

Wir verstehen uns als persönlicher Berater und pflegen ein partnerschaftliches 
und vertrauensvolles Verhältnis zu unseren Kunden. Gemeinsam schaffen wir 
Mehrwerte, von denen Sie dauerhaft und nachhaltig profitieren.

Wir freuen uns auf die Zusammenarbeit mit Ihnen.
Weil uns mehr verbindet.

Ulrich Sommer
Mitglied des Vorstands
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Erfolg.
Vom Amuse-Gueule bis zum Digestif – wählen   
Sie à la carte. Einfach nur das Beste erwarten.
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die Sterneküche und unser Angebot für Sie haben einiges gemeinsam: Bei beiden 
wird viel Wert auf besondere Leistungen gelegt, auf Ideen, Produkte und Services, 
die im Detail überzeugen. Daher ist es naheliegend, das Engagement der apoBank 
im Bereich der institutionellen Kapitalanlage einmal aus dem kulinarischen Blick-
winkel der gehobenen Spitzengastronomie zu betrachten.

Als führende Bank für die Heilberufe sind wir – wie keine andere Bank und seit 
mehr als 110 Jahren – mit unseren Leistungen punktgenau auf die Bedürfnisse 
unserer Mitglieder und Kunden ausgerichtet. Dies gilt ganz besonders für den 
institutionellen Bereich, in dem an unsere Beratungs- und Bankdienstleistungen 
hohe Anforderungen gestellt werden. Diesen Erwartungen werden wir gerecht, 
indem wir wirksame und ganzheitliche Lösungen zum Thema Vermögensanlage 
entwickeln und umsetzen – ganz nach dem Geschmack unserer Kunden.

Lassen Sie sich auf den nächsten Seiten inspirieren. Vom Amuse-Gueule bis zum 
Digestif: Wir kredenzen Ihnen Erlesenes und freuen uns auf einen anregenden 
Austausch über unser gemeinsames Thema „Institutionelle Kapitalanlage“.  
Reservieren Sie bei uns! Weil uns mehr verbindet.

Ihre
Deutsche Apotheker- und Ärztebank

 

Volker Mauß
Bereichsleiter Institutionelle Anleger
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Werte.
Der Markt bietet viele Möglichkeiten. 
Entscheidend ist die richtige Auswahl.

Zu Beginn eines jeden kulinarischen Vergnügens steht die sorgfältige Auswahl 
aus besten Zutaten, frischen Beilagen und wertvollen Gewürzen unterschiedlicher 
 Herkunft. Bereits jetzt gilt es, spezielle Wünsche und Erwartungen zu kennen und 
zu berücksichtigen. Die Qualität der Auswahl ist entscheidend für den Erfolg.
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Eine individuelle Auswahl, die Werte schafft.
Solide und innovativ. Eine Entscheidung von höchster Qualität.

Gemeinsam mit Ihnen entwickeln wir die für 
Sie optimale Anlagestrategie – ganz auf Ihre 
persönliche Risikotragfähigkeit abgestimmt.

Wir unterstützen Sie kompetent bei der Steu-
erung Ihrer Kapitalanlage, berücksichtigen die 
gesetzlichen und regulatorischen Bestimmun-
gen und selbstverständlich auch alle bilan-
ziellen Kriterien. So können Sie sichergehen, 
dass wir alles tun, damit Sie Ihre Vorgaben 
erreichen.

Anlegen nach Maß.

Profitieren Sie von qualitativ hochwertigen 
Beratungs- und Bankdienstleistungen und 
auf Sie zugeschnittene Anlageprodukte. Sie 
haben die Wahl. Dabei legen wir stets Wert 
auf die sorgfältige Entwicklung individueller 

Anlagestrategien – und verzichten auf vorge-
fertigte Musterdepots und andere Lösungen 
von der Stange.

Ganzheitliche Lösungen dank individueller 
Betreuung.

Unsere qualifizierten Finanzexperten garan-
tieren Ihnen eine optimale, strategisch kluge 
Beratung – mit dem fachlichen Know-how und 
den besten Zutaten für ein kreatives, indivi-
duelles, ganzheitliches und überzeugendes 
Angebot. Dies in Kombination mit einer kon-
tinuierlichen Betreuung, wie sie persönlicher 
kaum sein kann.

Nachfolgend bieten wir Ihnen einen ersten 
Einblick in unser Leistungs- und Lösungsport-
folio für institutionelle Anleger.

Wir begleiten Sie durch folgende fünf Bereiche:

Asset Liability
Management

Risikoanalyse
Renten
direktanlage

Depotbank
Portfolio
management

„Unsere Beratung,  unsere  Strate gien 

und unsere Lösungen – kurzum  unsere 

 gesamte Betreuung zeichnet sich 

von Beginn an durch ein Maximum 

an  Individualität aus und  bietet Ihnen   

damit die Chance, mehr zu  erreichen.“

Mirko Engels 
Abteilungsleiter Kundenbetreuung, Institutionelle Anleger
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Unter Asset Liability Management verstehen 
wir durchaus mehr als nur die Entwicklung 
einer strategischen Anlagekonzeption. Für uns 
ist es ein dynamischer und kontinuierlicher 
Prozess. Geld- und Kapitalmärkte sind im 
ständigen Wandel. Daher muss eine anfäng-
lich entwickelte Strategie in regelmäßigen 
Abständen überprüft und – unter Berücksich-
tigung der Verpflichtungsseite – gegebenen-
falls neu abgestimmt werden.

Spezialisierung ist unsere Stärke.

Wir haben uns ganz auf die Entwicklung 
und Umsetzung verpflichtungsorientierter 
Anlagestrategien spezialisiert – und dies 
ausschließlich für die berufsständischen Ver-
sorgungswerke, Pensionskassen und andere 
Kapitalsammelstellen. Davon können Sie 
profitieren.

Langfristige Simulationsanalyse und 
 strategische AssetAllokationPlanung.

Wir konzentrieren uns hier auf unsere Kern-
kompetenz: die Analyse der Kapitalanlagen 
auf der Aktivseite Ihrer Bilanz. Bei Bedarf 
ergänzen wir unsere eigene Expertise um die 
Einbindung externer Experten: So erstellen wir 
unsere Asset Liability Management-Studien 
in Zusammenarbeit mit Ihrem Aktuar oder 
Kooperationspartnern, um auch die Ver-
pflichtungsseite genauestens analysieren  
zu können.

Das Ergebnis im Blick.

Wir erstellen eine individuelle und voraus-
schauende Simulationsanalyse Ihrer Bilanz. 
Unsere Musterstudie gibt Ihnen hier einen 
ersten Eindruck unserer Leistungsfähigkeit.

Unser Asset Liability Management:

• Langfristiger Finanzierbarkeitsnachweis eines Versorgungssystems

• Optimierung der AssetAllokation durch
 -  Bestimmung eines optimalen Portfolios innerhalb eines diversi fizierten 

Anlageuniversums unter Berücksichtigung der Verpflichtungsseite
 -  Maximale Ausnutzung von Korrelationen innerhalb des 

gesamten Portfolios
 - Berücksichtigung anlegerspezifischer und regulatorischer Restriktionen

• Beratende Unterstützung bei der Verwendung von Überschüssen

Asset Liability Management ganz nach Ihrem Geschmack.
Für die Bilanzstruktur, die am besten zu Ihnen passt.

„Optimierung der Kapitalanlage?

 Wir haben auch die Ver pflichtungsseite  

im Blick. Nutzen Sie unsere Erfahrung und 

eine ausgefeilte Simulationsanalyse, um die 

Aktivseite Ihrer Bilanz genau zu planen.“

Dr. Lothar Schröder
Strategisches Consulting, Institutionelle Anleger

Asset Liability
Management

Risikoanalyse
Renten
direktanlage

Depotbank
Portfolio
management
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Risikoanalyse ist Vertrauenssache.
Erfolgsrezepte für ertragreiche und risikobewusste  Kapitalanlagen.

Beim Thema Risikoanalyse empfehlen wir, auf 
die Erfahrung von Spezialisten zu vertrauen. 
Strategische Risiken wie Markt-, Zins- oder 
Währungsrisiken spielen für die Kapitalanlage 
institutioneller Investoren eine wichtige Rolle 
und erhöhen die Anforderungen an die Risiko-
steuerung des Portfolios. Eine effektive  
Risiko analyse umfasst daher sämtliche 
Maß nahmen zur systematischen Analyse, 
Bewertung, Überwachung und Steuerung  
von Risiken.

Zutaten für effiziente Strategien.

Unsere Aufgabe als Anbieter von Asset 
Liability Analysen ist es, hierauf aufbauend 
unsere Strategien und Instrumente in der 
Risikoanalyse permanent weiterzuentwickeln 
und kundenspezifische Lösungen für Sie 
bereitzustellen.

Chancen erkennen – Risiken sicher 
 einschätzen.

Risikoanalyse bedeutet daher automatisch 
auch immer Chancenmanagement. Ein 
entscheidender Aspekt, den Sie bei Ihrem 
Risikoanalyse-Ansatz berücksichtigen  
können.

Ausgereiftes Modell für die 
 Risikobudgetierung.

Unser Risikobudgetierungsmodell ist Teil 
des modularen Dienstleistungsangebots der 
apoBank und für alle institutionellen Anleger 
einsetzbar. In der Praxis hat es sich vor allem 
als Entscheidungsgrundlage für die Risiko-
budgetierung der Fondsinvestments und 
damit verbundene Allokationsentscheidungen 
bewährt. Zudem unterstützt es Sie bei der 
Dokumentation gegenüber Ihrer Aufsicht.

Unser Risikobudgetierungsmodell:

•  Detaillierte Analyse und Bewertung aller Anlagen (Markt-/Buchwerte)

• Ermittlung  vorhandener Risikobudgets und Risikotragfähigkeit

• Identifizierung von Risikofaktoren

• Definition von „sicheren“ und „unsicheren“ Ergebnisbeiträgen

• Quantifizierung notwendiger Renditebeiträge der Wertpapierfonds

•  Berechnung von ValueatRiskKennzahlen (inklusive Korrelationseffekte)

•  Bei vorhandener Risikotragfähigkeit: Zuweisung von Risikobudgets  
auf einzelne Assets

• Bei nicht vorhandener Risikotragfähigkeit: Adjustierung von Risiko oder Zielrendite

„Markt-, Zins- oder Währungsrisiken? 

Mit unserer Risikoanalyse werden aus 

Problemen Chancen.“

Frank Wiele
Strategisches Consulting, Institutionelle Anleger

Asset Liability
Management

Risikoanalyse
Renten
direktanlage

Depotbank
Portfolio
management
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Rentendirektanlage, die ganze Vielfalt.
Direkter Zugang zu Rentenmarkt und Emittenten-Netzwerk.

Neben einem breit gefächerten Emittenten-
Netzwerk verfügen wir über eine besondere 
Expertise in nicht börsennotierten Namens-
papieren – als optimale Ergänzung zum An- 
und Verkauf an den gängigen Handelsplätzen 
und Börsen.

Umfassend und objektiv.

Im Rahmen unserer Depotdienstleistungen 
bieten wir Ihnen zusätzlich zu unserem Pro-
duktangebot die professionelle Verwahrung 
und Verwaltung Ihrer Rentendirektanlagen 
an. Diese beinhaltet neben der Depotführung 
auch die Tresorverwahrung Ihrer Namenstitel 
inklusive Überwachung von Zins und Tilgung 
und Bewertung der Papiere. 

Dazu kommen Depotanalysen und Reports, die 
neben Fälligkeitsstruktur, Investitionsquoten, 
Einlagensicherungsinformationen und Ratings 
eine Vielzahl wichtiger Kennzahlen liefern.

Entscheidend ist der Erfolg. 

Unser Angebot für Ihre Rentendirektanlage  
umfasst neben unseren hauseigenen Re-
finanzierungsinstrumenten in Form von 
Schuldscheindarlehen, Namensschuld-
verschreibungen und Namenspfandbriefen 
selbstverständlich auch hochwertige Anlage-
produkte von Fremdemittenten, die wir Ihnen 
über unseren Rentenhandel anbieten.

Unser Wertpapieruniversum:

• Staatsanleihen 

• Unternehmensanleihen 

•  Schuldscheindarlehen mit  
Einlagensicherung 

•  Covered Bonds (inländischer oder  
ausländischer Emittenten) 

•  Singlecalls als Schuldschein-
darlehen oder Namensschuld-
verschreibung 

•  Multicalls als Schuldscheindarlehen 
oder Namensschuldverschreibung 

•  Gelinkte Schuldscheindarlehen  
(z. B. an Dividendenzahlung von 
Aktienindizes)

• HighYieldAnleihen

•  Sekundärware (Wiederverkauf 
 bereits emittierter Papiere)

• Nachrangemissionen

• Publikumsfonds

• ETFs (Exchange Traded Funds)

Asset Liability
Management

Risikoanalyse
Renten
direktanlage

Depotbank
Portfolio
management

„Sie interessieren sich auch für  

nicht  börsennotierte Anlageprodukte?   

Wir bieten Ihnen ein äußerst vielfältiges 

Angebot an Namenspapieren und  

individuell struktur ierten Emissionen.“

Beate Jentjens
Kundenbetreuerin, Institutionelle Anleger
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Depotbankleistungen, die überzeugen.
Verwaltung von Direktanlagen und Sondervermögen.

Wir bieten unseren institutionellen Anlegern 
Depotbankdienstleistungen für Wertpapier-
direktanlagen und Sondervermögen an. Mit 
vielen institutionellen Anlegern verbinden uns 
über 30-jährige Geschäftsbeziehungen, die 
einen ausgezeichneten Vorsprung an Wissen 
um die Bedürfnisse von Vorsorgeeinrichtun-
gen belegen.

Referenzen, die für sich sprechen.

Seit 1979 als Depotbank tätig, umfassen un-
sere Mandate derzeit über einhundert Sonder-
vermögen, zu denen neben Einzelspezialfonds 
auch eine Vielzahl von Masterfonds-Mandaten 
und Publikumsfonds zählen. Im Depotbanken-
markt verstehen wir uns als Alternative zu 
Großanbietern und zum Massengeschäft. Wir 
bieten Ihnen hohe technische Leistungsfähig-
keit in Verbindung mit einer individuellen, 
per sönlichen Betreuung. Feste Ansprechpart-
ner mit größtmöglichen Kenntnissen über das 
Fondsmandat und den Bedarf des Anlegers 

sind bei uns selbstverständlich und die beste 
Basis für die Geschäftsbeziehung – sozusa-
gen die Pflicht. Die Kür besteht heute und 
künftig mehr denn je darin, im Dialog mit 
dem Anleger maßgeschneiderte Lösungen für 
Strategie, Umsetzung, Kontrolle und Reporting 
zu entwickeln, die das Kapitalanlagegeschäft 
für die Entscheidungsträger in allen Marktpha-
sen transparent und jederzeit beherrschbar 
machen.

National und international erfolgreich.

Wir betreuen heute Sondervermögen von ins-
gesamt vierzehn erfolgreichen Kapitalanlage-
gesellschaften (KAGen) und arbeiten mit einer 
stetig wachsenden Anzahl nationaler und in-
ternationaler Asset Manager zusammen. Das 
Geschäftsmodell unserer „multi-KAG- fähigen“ 
Depotbankdienstleistung bietet unseren An-
legern somit ein Höchstmaß an Flexibilität bei 
der Wahl der weiteren Geschäftspartner.

Unsere Depotbankdienstleistungen: 

• Fondsbuchhaltung mittels SimCorp Dimension (SCD)

• Modellbasierte Bewertung nicht liquider Instrumente

•  Kursversorgung gemäß den Anforderungen der neuen Rechnungslegungs-  
und Bewertungsverordnung (InvRBV) 

• Validierung aller von KAGen gelieferten Kurse

•  Grenzverletzungsprüfung durch eigenes Investment Controlling, auch auf  
Segmentebene von Master-KAGen 

•  Automatisierte Prüfung gemäß MaRisk nach dem Investmentgesetz (InvMaRisk)

•  Kursversorgung über Thomson Reuters, Bloomberg, Financial Times Interactive Data 
(FTID), Telekurs

Asset Liability
Management

Risikoanalyse
Renten
direktanlage

Depotbank
Portfolio
management

„Alle Depotbankdienstleistungen aus  einer 

Hand? Beim Thema Sonder ver mögen ver-

trauen immer mehr  institutionelle  Anleger 

auf uns und  unseren  individuellen und  

internationalen Service.“

Peter Nowaczyk
Kundenbetreuer, Institutionelle Anleger
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Portfoliomanagement von erfahrenen Spezialisten.
Die richtige Mischung macht den Unterschied.

Ein gutes Portfolio steht für eine substanz-
orientierte, nachhaltige und erfolgreiche 
Vermögensanlage. Darum achten wir selbst-
verständlich auf Ihre Cashflow-Erfordernisse 
und Ihre besonderen Sicherheitsanforde-
rungen. Wir setzen in Ihrem Sinne auf eine 
Kombination aus Kapitalerhalt durch Nach-
haltigkeit, gleichmäßiger Vermögensentwick-
lung durch optimale Sicherheit sowie eine 
attraktive Ausschüttung durch ein hohes 
Ertragspotenzial.

Umsetzung mit Weitblick.

Bei der Umsetzung der Portfoliostrategie 
kommen unsere bewährten Management-
leistungen bei Direktbestands-, Covered 
Bond- oder Multi Asset-Mandaten zum 
Einsatz. Beim Direktbestandsmanagement, 
der professionellen Verwaltung Ihrer Ren-
tendirektanlage außerhalb einer Fondshülle, 
berücksichtigen wir vor allem auch Ihre 
bilanziellen Erfordernisse. Unsere Mitarbei-
ter für institutionelle Anlagen verfügen hier 
besonders über eine große Expertise bei 
 Namenspapieren.

Am Anspruch gewachsen.

Ihrem besonderen Anspruch bei der Anlage 
mit spezieller Deckungsmasse trägt unser 
eigenes Covered Bond Portfoliomanagement 
Rechnung, bei dem Covered Bonds (Europä-
ische Pfandbriefe) durch unser Investment 
Research-Team untersucht und mit einer 
erweiterten Ampelsystematik bewertet 
wer den. Die Covered Bonds können dann 
nach erfolgter Analyse wahlweise über unser 
Direkt bestandsmanagement oder von Ihnen 
selbst verwaltet werden.

Beherrschbare Risiken.

Mit unserem Multi Asset Mandat bieten wir 
Ihnen eine Möglichkeit, global in alle relevan-
ten Märkte auf ETF-Basis (Exchange Traded 
Fund) zu investieren und die Risiken dabei zu 
beherrschen. Sie können in diesem Mandat 
zwischen drei Risikostrategien wählen, die 
sich hinsichtlich Ihres definierten Risiko-
budgets unterscheiden, und sich zusätzlich 
auf ein Wertsicherungskonzept verlassen. 

Unser Portfoliomanagement:

•  Individuelles Direktbestandsmanagement von Rentendirektanlagen

•  Eigenes Covered Bond  Portfoliomanagement

• Professionelles Multi Asset Management für alle globalen Märkte auf ETF-Basis

•  Vermögensanlage auf Basis eines  Vermögensverwaltungsvertrages

•  Unterstützung bei individuellen  Anlagerichtlinien

•  Ausrichtung des Portfolios auf individuelle Anlagerichtlinien  
und rechtliche Rahmenbedingungen

Asset Liability
Management

Risikoanalyse
Renten
direktanlage

Depotbank
Portfolio
management

„Sie legen Wert auf eine Anlagestrategie, 

die zu Ihnen passt? Wir orientieren uns an 

Ihren Interessen und Bedürfnissen.“

Daniel Sommerer
Portfoliomanagement, Institutionelle Anleger
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Erfahrung.
Der Mix aus frischen Ideen und handwerklicher Perfektion.

Gleichbleibend hohe Qualität erreicht nur ein eingespieltes Team von  
Spezialisten, die ihr Handwerk verstehen und dabei permanent mit viel 
Herzblut, Erfahrung und Können Höchstleistungen erbringen.
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Erfahrung und Wissen durch Kontinuität.
Eine Beratung, die umfassend, nachhaltig und vertrauensvoll ist.

Wir sind Ihr kompetenter Partner im Bereich 
der institutionellen Vermögensanlage. Profi-
tieren Sie von unserer Erfahrung: Wir liefern 
Ihnen den entscheidenden Vorsprung bei 
allen wichtigen Entscheidungen und Ent-
wicklungen, auch den zukünftigen.

Optimierung durch kontinuierliche 
 Beratung.

Mit der festen Überzeugung, dass eine gute 
Anlageberatung auch eine kontinuierliche 
Betreuung erfordert, legen wir ganz beson-
deren Wert auf eine langfristige Beziehung 
zwischen Ihnen und Ihrem persönlichen 
Beraterteam.

Im Laufe der Jahre entstehen komplexe Zu-
sammenhänge sowie eingespielte Ab läufe, 
die für die Werterhaltung und Weiterent-

wicklung Ihrer institutionellen Vermögens-
anlage von großer Bedeutung sind. Nur 
durch personelle Kontinuität in der Betreu-
ung wird das Wissen um diese Zusammen-
hänge langfristig berücksichtigt und die 
erforderliche Konsequenz in der Umsetzung 
der Anlagestrategie sichergestellt.

Für nachhaltiges Gelingen ist eine vertrau
ensvolle Zusammenarbeit entscheidend.

Das heißt: Wir bieten Ihnen eine vertrauens-
volle und enge Zusammenarbeit, die für Sie 
als institutioneller Anleger mit entschei-
dend ist für einen lang andauernden Erfolg.
Nutzen Sie unsere langjährige besondere 
Expertise: Wir betreuen Sie ganzheitlich 
und immer weit vorausschauend. Und wir 
entwickeln gemeinsam mit Ihnen Anlage-
strategien, die nachhaltig wirksam sind.

Ihre Vorteile:

•  Über 100 Jahre Erfahrung in der Gesundheitsbranche

• Nachhaltiger Ansatz bei der Vermögensanlage

• Langfristige und vertrauensvolle Kundenbeziehungen

• Hohe individuelle Ausrichtung

• Schneller Service

• Großes Netzwerk

„Wirklich nachhaltige Vermögens-

anlage ist auch immer ein Blick in  

die Zukunft. Mit uns entscheiden   

Sie sich für einen Partner am Puls 

der Gesundheitsbranche und  der 

internationalen Finanzmärkte.“

Andreas Neemann
Kundenbetreuer, Institutionelle Anleger
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Leidenschaft.
Mehr leisten. Mit dem richtigen Gespür für Details.

Es sind die Nuancen, die in der Haute Cuisine den feinen Unterschied 
ausmachen. Hinter der Leichtigkeit und den fein ausbalancierten Aromen 
stecken harte Arbeit, Ausdauer sowie der Ehrgeiz, auch im Detail immer besser 
zu werden und den Kunden mit überzeugenden Kreationen zu begeistern.
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Passend, persönlich und einfach besser.
Wirklich anspruchsvolle Aufgaben erfordern Leidenschaft.

Unsere Leidenschaft besteht einzig darin, alles 
für Ihren nachhaltigen Erfolg bei der institutio-
nellen Anlage zu tun. Daran lassen wir uns 
jederzeit messen. Dies ist die Motiva tion und 
das persönliche Ziel jedes einzelnen Mitglieds 
unseres Beraterteams.

Zeitnah und marktorientiert.

Verlässlichkeit, eine vertrauensvolle, verantwor-
tungsvolle Zusammenarbeit und eine persön-
liche Betreuung sind feste Bestandteile unserer 
Philosophie. Nicht nur die zeitnahe Beratung 
zu neuen Produkt- oder Marktwünschen und 
deren Besonderheiten zeichnen uns aus.

Flexibilität, die sich auszahlt.

Dazu kommt unsere optimale Größe: Stark, 
individuell, schnell und äußerst flexibel sind wir 
immer einen Tick näher am Kunden. Erfolgreich 
kombinieren wir leidenschaftliches Engage-
ment mit fachlicher Kompetenz. 

Sie profitieren von Marktnähe, hoher Kunden-
orientierung und unserer Begeisterung für Ihre 
Themen. Denn wir wissen, was Sie bewegt.

Wir sind die Bank der Gesundheitsbranche:

• mit mehr als 360.000 Kunden 

• mit rund 100.000 Mitgliedern

• mit über 2.400 Mitarbeitern an ca. 80 Standorten 

„Unsere Bank hat die optimale Größe: Wir 

sind klein genug, um Sie ganz persönlich 

betreuen zu können, und groß genug, um 

souverän allen Ansprüchen zu genügen.“

Volker Mauß
Bereichsleiter, Institutionelle Anleger
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Ob saisonale Spezialitäten, exklusive Delikatessen oder klassische 
Menüfolge: Gemeinsame Vorlieben verbinden. Wir kennen unsere 
Zielgruppe – wie auch ihre Sonderwünsche. Bei uns ist für jeden 
Geschmack individuell eingedeckt und ein Tisch reserviert.

Erfolg.
Vom Amuse-Gueule bis zum Digestif – wählen 
Sie à la carte. Einfach nur das Beste erwarten.
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Gemeinsam erfolgreich sein.
Auf Basis einer  vertrauensvollen Zusammenarbeit.

Unser Team bietet Ihnen professionelle Unter-
stützung bei der Steuerung Ihrer institutionellen 
Vermögensanlage und eine über viele Jahre 
bewährte, persönliche und ganz individuell an-
gepasste strategische Beratung. Wie Spitzen-
köche entwickeln wir für Sie fein abgestimmte 
und zugleich innovative Lösungen, die Ihre 
Zielvorgaben und Erfahrungswerte, aber auch 
Ihre Risikobereitschaft berücksichtigen.

Vom Sommelier über den Souschef bis hin zum 
Chef de Cuisine: Wie in der Sterneküche bilden 
unterschiedlichste Spezialisten eine hoch 
motivierte Einheit, die ihren Beitrag zu einem 
perfekten Menü leisten. Darin sehen wir eine 
besondere Vertrauensdienstleistung.

Unabhängig ob Consulting- und Depotbank-
dienstleistungen, Portfoliomanagement oder 
klassische Rentendirektanlage: Bei uns profitie-
ren Sie bei jedem Gang des Menüs von einem 
gewachsenen Umfeld gleicher Interessengrup-
pen und dem entsprechenden Miteinander, 
welches für Ihren langfristigen Anlageerfolg 
entscheidend ist.

Für Sie reserviert.

Haben wir Ihren Geschmack getroffen? Dann 
setzen Sie sich mit uns an einen Tisch und las-
sen Sie uns gemeinsam ein individuelles Menü 
aus ausgewogenen Erfolgsrezepten kreieren.

„Gemeinsame Werte, individuelle  Betreuung, 

fachliches Know-how und spezifische 

 Branchenkenntnisse, genau das ist das 

Erfolgs rezept für eine aussichtsreiche und 

langfristige Partnerschaft.“

Ulrich Sommer
Vorstand
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